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Eine kurzweilige Lektiire,

DIE SICH DAUERHAFT BEZAHLT MACHT.

VERSICHERUNGEN | GELDANLAGEN
Claritos Der Finanzdienstleister fir Akademiker, Freiberufler und anspruchsvolle Privatkunden




Herzlich
WILLKOMMEN!

» CLARITOS IST EIN FINANZDIENSTLEISTER
MIT EINEM EINZIGARTIGEN VORTEIL FUR
SEINE KUNDEN: WAHLMOGLICHKEIT.

WahlImdglichkeit

» Bei uns profitieren Sie von der Mdglichkeit, zwischen
zwei Arten der VergUtung unserer Beratung zu wahlen.

Dies bringt neben dem in Cent und Euro nach-
zurechnenden Vorteil vor allem eines: Objektivitat und
ein faires Miteinander.

1. Sie wahlen entweder ein Netto-Produkt, das ohne
Provisionen kalkuliert ist. Dann vergiten Sie uns
durch ein Beratungshonorar.

2. Oder Sie entscheiden sich flr eine herkdmmliche
mit Provision kalkulierte Geldanlage, bei der wir
durch den Anbieter vergltet werden. In diesem Fall
bezahlen Sie selbstverstandlich kein Honorar.

Wie sich Ihre Wahimdglichkeit bei der Kapitalbildung
auswirkt, haben wir flr Sie auf der nachsten Seite
an Hand zweier Beispiele gerechnet.

Claritos wurde von FUhrungskraften mehrerer auf

Akademiker spezialisierter Finanzdienstleister gegrin-
det, um lhnen diese Alternative zu der bis jetzt vorwie-
gend provisionsvergUteten Finanzberatung anzubieten.



ABSCHLUSS EINER STEUERLICH GEFORDERTEN RURUP-RENTE

» Sie mochten eine zusatzliche Altersrente aufbauen,
daflr stehen im Jahr 5.000 Euro zur Verfligung.

Ihr Vorteil bei der
VORSORGE

Kunde
Gewdlinschter Rentenbeginn
Laufzeit

Marktlbliche Abschlusskosten, 4 % der Beitragssumme
Beratungshonorar (circa)

IHRE MOGLICHE ERSPARNIS

Wenn Sie die ersparten 3.800 Euro mit 4,0 % Rendite p.a.

anlegen, dann erhalten Sie zum Ablauf Ihres Vertrages
zusatzlich zu lhrem Auszahlungsbetrag

42 Jahre alt
mit 65 Jahren
23 Jahre

4.600 Euro
800 Euro

3.800 EURO

9.365 Euro

Auch bei bestehenden Vertragen kénnen Sie durch Umstellungen
Kostenersparnisse erzielen, besonders bei sogenannten Dynamiken und

bei laufenden Beitragszahlungen!

Beispiel Vorsorge



Ihr Vorteil bei einer
KAPITALANLAGE

ABSCHLUSS EINES INVESTMENTFONDS (ODER EINER BETEILIGUNG)

» Sie mochten Ihr Geld anlegen und entscheiden sich flr einen
Investmentfonds, eine Immobilie oder eine sonstige Beteiligung.

Investitionsbeitrag 50.000 Euro
Laufzeit 10 Jahre
Marktibliche Provision ca. 5 % 2.500 Euro
Beratungshonorar (circa) 450 Euro
IHRE MOGLICHE ERSPARNIS 2.050 EURO

Wenn Sie die ersparten 2.050 Euro mit 4,0 % Rendite p.a.
anlegen, dann erhalten Sie zum Ablauf Ihres Vertrages
zusatzlich zu lhrem Auszahlungsbetrag 3.035 Euro

Beispiel Kapitalanlage



Gut beraten:
OBJEKTIVITAT UND WAHLFREIHEIT

» VERSICHERUNGEN UND GELDANLAGEN
BENOTIGEN WIR ALLE. AN EINER OBJEKTIVEN BERATUNG
ERFREUEN SICH ABER NUR WENIGE.

» Wir liefern lhnen beides: Der Volksmund jedoch sagt: Vertrauen ist gut,

Objektivitat und Wabhlfreiheit. Kontrolle ist besser. Wir schliefsen uns dieser Meinung
an und sagen: das gilt auch fUr Finanzprodukte.

Wir mdchten Sie nicht mit langen Analysen und bunten

Diagrammen, sondern mit sachlichem Know-how und Daher lassen wir Sie gerne in die Karten schauen.

mit einer einmaligen Wahlfreiheit begeistern. So haben Sie die Grundlage, die fir Sie vorteilhaftere
Produktart auszuwahlen:

Uns macht es Freude, Sie zu informieren, lhnen

Renditevorteile zu verschaffen und die passenden 1. Netto-Produkt mit Honorarvergltung
Finanzprodukte zu finden. Und wenn Sie es wlinschen, 2. Produkt mit Ausgabeaufschlag oder Provision
vermitteln wir Produkte ohne Abschlussprovisionen

(gegen Honorar) und auch ohne zeitaufwendige Weitere Informationen und einen ersten Blick in
Beratung. Viele Banken und Versicherungen werben unsere Karten finden Sie auf unserer Internetseite:
um lhr Vertrauen. Schon, wenn Sie es haben. www.claritos.de.

Beratung



Griunde fiir unsere Zusammenarbeit

TRANSPARENZ UND INTERESSENGLEICHHEIT

» WENN IHR BERATER SIE UMFASSEND INFORMIERT HAT UND
DIE EMPFOHLENEN GELDANLAGEN ZU ERFOLG FUHREN, DANN IST ES FAIR,
WENN ER AN IHREN GELDANLAGEN PARTIZIPIERT — ABER NUR DANN.

» Wenn |hre Geldanlage weniger erfolgreich verlauft,
dann sollte lhr Berater nicht durch hohe Provisionen
Ihr Kapital auch noch zusatzlich geschmalert haben.

Bei durch Provisionen vergUteter Beratung ist dies der
Fall: oft im Vorwege und unabhangig vom Ergebnis.

Dennoch gibt es Falle, in denen die Provisions-
vergltung flr Sie Vorteile hat: meist bei fehlender
Liguiditat und bei geringen Monatsbeitragen.
Deshalb bieten wir lhnen beide Modelle an. Sie
entscheiden. Unser Honorar richtet sich nach Zeit-

aufwand und nach Erfolg der vermittelten Produkte;
nicht nach der Kunst des Verkaufens, oder gar nach der
Sympathie Ihres Beraters.

Wir betreuen lhre Vertrage langfristig. Wir mochten,
dass Sie zufrieden sind. Das erreichen wir mit
umfassenden Informationen und mit gréRtmaoglicher
Transparenz. Daher sind unsere Empfehlungen
nachvollziehbar und die Produkte verstandlich.

Unsere |dee ist fair und einfach, dennoch ist unsere
Vorgehensweise einmalig.

Transparenz



Das Ergebnis unserer Zusammenarbeit
UBERSICHTLICHER UND UMFASSENDER FINANZSTATUS

| VERSICHERUNGSVERTRAGE | VERMOGENSSTATUS
» Sie erhalten eine Versicherungsibersicht » Neben aktuellen Depotwerten mit Historie
mit einem Soll-/Ist-Vergleich zur moglichen haben Sie einen Vermogensiberblick
Optimierung lhres Versicherungsbestandes. inklusive Immobilien, Versicherungen und
Beteiligungen.

__ FINANZPLAN —
_ LIQUIDITATSUBERSICHT

» Damit Sie bei lhrer Altersvorsorge, bei der

Finanzierung der Ausbildung lhrer Kinder oder bei |hren » Mit dem elektronischen Haushaltsbuch
sonstigen Zielen keine Uberraschung erwartet, kénnen Sie lhre Einnahmen und Ausgaben
erstellen wir fir Sie einen Ubersichtlichen Finanzplan. kontrollieren.

Somit kénnen Sie im Bedarfsfall rechtzeitig C

Anderungen vornehmen und lhre Sicherheit erhéhen.

Ubersichtlichkeit



Kontakt

Claritos Sozietéat fir Finanzplanung GmbH
willkommen@claritos.de | www.claritos.de




